
2019日本東京模具暨製造設備展

2019.04.17-04.20 東京 青海展示館

照片黏貼處

展覽介紹
★日本國際模具製造暨金屬加工技術 INTERMOLD

塑膠/沖壓/壓鑄/粉末冶金等模具製造及成形及加工與週邊設備(金屬加工機，工具機，金屬成型機，磨床)，
高速鋼，刀具/工具，碳化鎢刀具及鑽石刀具，砂輪及研磨輪，精密測量系統及儀器(檢驗/光學/3D)，CAD/ 

CAM/CAE系統，超高精密製造技術，OEM/ ODM，FA系統及相關系統

★日本精密金屬沖壓加工技術JAPAN METAL STAMPING TECHNOLOGY EXHIBITION

金屬沖壓零件，沖壓設備，伺服沖壓機，自動沖壓機，鍛造沖床等加工設備及零配件與成型機用工具

★精密零部件加工技術 ODM /OEM

汽車，航太科技，電子電機，半導體，鋼鐵，醫療，食品業，建設機械等相關零部件加工及技術

★3D列印 RP快速成型/ 積層製造/ 3D列印設備及製品加工技術。

• 總計462 家廠商983 個攤位參展

(2017年461家891個攤位)

• 展期總計有42,585 位參觀訪客

(2017年 45,937位訪客 )

日期 參觀訪客人數

April 17th, Wed 8,917

April 18th, Thu 10,191

April 19th, Fri 14,114

April 20th, Sat 9,363

TOTAL 42,585



• 由於本團多數廠商行程自理，同行的3家廠商於4/16早上9:00於飯店
集合出發步行至會場，其他廠商則自行前往會場。

• 裝潢進度落後，經瞭解才知裝潢公司有部分的裝潢材料漏運到會
場，故佈置攤位的進度雖有些緩慢，

• 下午約 2:30就完成佈展作業離開會場。

進場布置攤位

展出 (1)

• 本團出發之前，分別委請外貿協會東京台貿中心、日本台灣交流協會協
助廣宣此行台灣館參展廠商的展出

• 日產公司也因此透過東京台貿中心，對此行參展廠商鑫型、嘉盟、亨
將、台灣向大等4家公司深感興趣，並約定於展覽第一天10:00到公會攤
位後再分別與廠商洽談

• 東京台貿中心後藤岭奈小姐在第一天陪同日產人員來訪，陳英顯所長也
在隨後到訪。

• 由於因台灣館的攤位就在入口處，故可以觀察到每天進場的人潮變化，
第一天買主人潮並不多，大約下午3點左右就沒甚麼訪客進場。

• 展覽首日結束之後，台灣館廠商約有6家廠商參加大會主辦的開幕晚宴，
主辦單位非常重視台灣組團參展，除了給台灣館入口處的攤位位置，也
送給公會一頁大會專刊彩色廣告，並邀請台灣為開幕酒會的剪綵貴賓之
一。



展出 (2)

• 展覽第二天人潮明顯變多，因公會曾經組團參觀本展，當時展出多以加工
機械設備廠商居多，規模也不大，因此公會一直未組團參展。

• 在此行參展之後發覺大陸、韓國、日本國內有不少的模具廠商參展，規模
也較以前大，顯見日本市場對模具其實有需求

• 加上近年日本跟南韓關係非常緊張(日本有2-3家大型企業在南韓資產遭到
凍結)，導致很多日商開始計畫將訂單慢慢撤出南韓，像這次日產來訪也
是因為欲將訂單轉到台灣，所以急著找供應商，經查詢有關日韓消息，果
如日商所描述，雙方關係確有劍拔弩張之勢，台灣廠商可把握此波良機。

-日韓衝突再升溫！日軍機今飛近南韓軍艦 2019.01.23

-日韓外交衝突不斷升級 日將取消「出雲號」靠岸釜山計劃 2019.01.26

-日本韓國發生衝突並非不可思議 2019.02.12

-【緊急快報】日本擬全面禁止南韓人入境 2019.03.14



展出 (3)

• 展覽進入第三天，因為是周五的關係，是整個展期人潮最多的一天，
一早尚未開展門口擠滿了等候進場的人潮。參展廠商均表示第三天收
的名片幾乎等於是第一、二天加起來的名片數量總合，經濟部駐東京
代表辦事處葉承岳課長一早開展來訪，本會帶他一一拜訪廠商，了解
台灣模具產業的競爭實力。

• 展會第四天適逢周六，人潮雖然比第一天還多，但似乎到會場純粹參
觀的人居多，進攤位洽談的人少之又少，展會多數廠商遵守大會的規
定，直到接近下午四點展會結束的時間，參展廠商才開始打包，台灣
館廠商大約五點左右全數撤離。

日產到訪洽談

• 上午東京台貿中心-
後藤岭奈 小姐陪同日產人員
來訪

• 陳英顯 所⻑ 也在隨後到訪



開幕酒會

拜訪日本模具公會



經濟部駐東京代表辦事處 葉承岳 課長 來訪

第三天一早進場的人潮

1.展覽規模雖然不大，但專業定位明確
展會雖然分為模具及設備、金屬沖壓、精密加工、3D 列印等四個主題，

但仍圍繞著「模具」這個專業核心，所以算是少數專業的模具展。尤其在
金屬沖壓、鍛造模具這二個領域，日本參展廠商特別另外成立專區。

台灣館廠商有八成以上是會員廠商：3家壓鑄廠、2家塑膠模具廠、3家模
具零配件廠、2家設備廠、1家沖壓模具廠、1家貿易商

2.參展的模具廠商較以往多
日本、韓國以及大陸的大連、東莞等均有組模具專區參展，韓國因為日韓
關係緊張之故，攤位的訪客門可羅雀，大陸廠商也表示近年的效果比往年
還差。反之台灣館的參展效果比較起來應該還算不錯。

3.日本模具業的困境與機會
4/18拜訪日本模具公會，公會表示很多日本模具廠因為模具產業人力不
足，有訂單卻找不到人做，導致工廠陷入經營困境，甚至希望來台灣找模
具人才，也許是日本的模具廠越來越少，有些日本國內客戶付款條件還不
錯。

總結 (1)



總結 (2)

4.日本的困境與台灣的機會

(1)因為日本模具業因人力老化而倒閉的工廠越來越多，據日本模具公會表示有
些日本模具廠很歡迎台灣廠商去收購 (因為不想賣給韓國、中國)；另一種情況是
日本模具廠無法消化的訂單，未來有機會可望轉包給台灣。

(2)天元模型公司表示，此行有日本買主說鑄造機設備廠商在日本僅剩2家，訂單
排到8個月之後，因此有30天付款的絕佳條件，這對天元模型公司來說無疑是很
好的機會。

(3)精晟公司(模具零配件)的買主表示，因為日韓關係緊張之故，現在已經開始逐
漸有計畫地要將訂單轉到台灣，目前發包給南韓的訂單大約1個月有2000多萬日
幣，等於一年有將近1億台幣的訂單可望轉移到台灣。

(4)日產公司此行來訪也是因為日韓關係緊張，所以此行事先就鎖定了4家台灣館
廠商洽談。

總結 (3)

(5)日本的刀具對台灣的機械加工業者來說，是品質好又耐用，因此
即使是二手刀具，在台灣廠商也有人買來使用。但是台灣卻有家刀具
廠在日本賣得相當好，因為日本廠商觀念改變了，不再執意追求極致
的加工品質，有些產品並非需要用到如此昂貴的刀具，台灣的產品雖
然壽命或耐用度沒有日本的好，但是已足夠達到加工要求的品質(即
殺雞不用到牛刀)，而且價格便宜，因此獲得採用

5.日本參展必備日文版海報、型錄

經過現場觀察的結果，凡有準備日文版海報型錄，通常展覽效果較
佳，訪客也比較願意接近；日本人普遍都有環保的觀念，不需要的東
西不會亂拿，故型錄也不需準備太多



韓國館

在日本展覽會場難得看到中東及印度訪客



展後廠商聚餐交流


